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Tel. 089 66 66 94-0 | bewerbung@mpe.ag
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Kostenlose
Getränke & Obst

Firmenrabatt im
Fitnessstudio

Kostenlose 
Mitarbeiterparkplätze

Direkt an der 
S-Bahn gelegen

Wiesn, Grillfest & 
Teamevents 

Kicker & 
Billardtisch

Weiterbildungs-
möglichkeiten

Restaurants fußläufig
zu erreichen

Hundefreundlich

Special 
offer

Mitarbeiterrabatte bei 
eigenen Produkten

IHRE VORTEILE ALS TEIL UNSERES TEAMS:

IHR SCHWERPUNKTMÄSSIGES AUFGABENGEBIET:
•	 Schnittstellenfunktion zwischen Vertrieb, Service und Verwaltung
•	 Betreuung der angeschlossenen Makler und Vertriebsstrukturen bei 	

allen verwaltungstechnischen Fragen
•	 Administrative Unterstützung unserer Teams der Vertriebsbetreuer 		

und Key Account Manager bei dem Tagesgeschäft
•	 Bearbeitung von telefonischen und schriftlichen Anfragen unserer 	

Vertriebspartner
•	 Begleitung von Vertriebskampagnen sowie eine gewissenhafte Vor- und 

Nachbereitung
•	 Vorbereitung von Kundenverträgen und Abrechnungen von Provisionen 

und die dazugehörige Stamm-, Vertrags- und Kundendatenpflege

IHR PROFIL:
•	 Abgeschlossenes Studium oder Ausbildung mit dem Schwerpunkt Vertrieb
•	 Idealerweise erste Erfahrungen im Finanzsektor durch einschlägige Praktika
•	 Überdurchschnittliche Lernbereitschaft und ein hoher Leistungsanspruch
•	 Stilsicheres Schreiben in deutscher Sprache
•	 Interesse und Gespür für aktuelle wirtschaftliche Themen
•	 Gute Englischkenntnisse
•	 Fundierte MS-Office Kenntnisse, insbesondere Excel Kenntnisse

Die RWB Partners GmbH ist die Vertriebsgesellschaft innerhalb der Munich Private Equity 
AG, einem Spezialisten für die exklusive Anlageklasse Private Equity. Mit 80.000 Kunden 
und rund 2 Mrd. Euro Anlagevermögen ist die RWB einer der erfahrensten Anbieter Eu-
ropas in diesem Segment. Mit ihren sicherheitsorientierten Dachfonds ermöglicht sie 
Privatanlegern seit 1999 den Zugang zu Private Equity.

In einer 6-monatigen Einführungsphase durchlaufen Sie fünf verschiedene Abteilungen, 
die Ihnen ein Grundverständnis unserer Vertriebsaktivitäten vermitteln. Nach der Einfüh-
rungsphase entscheiden Sie sich für Ihren Karriereweg in unserm Unternehmen. In einer 
12-monatigen Intensivphase vertiefen Sie dann Ihre Kenntnisse in Ihrer Zielabteilung und 
können sich mehrere Wahlbereiche zusätzlich aussuchen.

Private Equity Traineeprogramm – 
Schwerpunkt B2B Sales

Ab sofort Vollzeit 18 Monate Oberhaching bei München

Neugierig? Dann treten Sie jetzt mit uns in Kontakt! 
Wir freuen uns auf Ihre Bewerbung per E-Mail 
inkl. Gehaltswunsch und Einstiegstermin.

E-Mail: bewerbung@mpe.ag


